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Transforme Crise'em Oportunidade
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Mudanc¢as no Comportamento Empreendedor

Pds Pandemia !




Mundo VUCA

\.

VOLATILIDADE
VOLATILITY

INCERTEZA
UNCERTAINTY

COMPLEXIDADE = AMBIGUIDADE
COMPLEXITY AMBIGUITY

XV SIMPOSIO GOIANO DE
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Competéncias do século XXI

Capacidade Capacidade :
analitica Interpessoal/l para
Sociemocional executa

8 iicitini SEBRAE




.\l Os Sonhos Movem o Mundo
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Agqui vamos mostrar
como saber fazer as
escolhas certas
contribui para o
desenvolvimento,
constante e alta
performance.



O Poder do Autoconhecimento e
Proposito

Vocé sabe qual é a sua missao ?
O que vocé é realmente bom e tem prazer no que faz ?

Entender qual é o seu propdsito e esta dispoto a pagar o preco é
um passo importante na descoberta do seu poder de superacao !
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Por que e para que eu existo?
Qual aminha razao de viver?
Qual é sentido da minha vida?
Por que eu me levanto da cama todas as manhas?
O que eu faco para que meus dias sejam prazerosos?
O que eu tenho feito todos os dias para alcancar meus objetivos?
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Independéncia

e Autoconfianca

< _P'
Descubra a sua a sua melhor per
versao !
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Busca de Iniciativas e

Oportunidades

Vamos aprender a
usar os erros com

forma de crescimento
e autonomia !
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Persisténcia

1 A fé é o seu valor inabalavel;

 Esteja emocionalmente e
psicologicamente preparado.
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Correr riscos
calculados;

“0 papel do lider é qualificar e [~ 2
acelerar o processo de » _P'
tomadas de decisdes” § -~
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Exigéncia de
Qualidade e
Eficiéncia

JA‘. .

O cliente é a principal racao do seu p

negocio...
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Comprometimento ;)

**Tudo se converge para o
proposito do seu
hegocio ;
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Busca de Informacoes

=

Aprender fazendo e refazer
aprendendo, esteja sempre

atualizado ! o
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Estabelecimento de
Metas /=

Saber o contexto e ter uma
mentalidade de vencedor; <




Especifica Mensuravel Atingivel Relevante Temporal

Tenha descrito Crie indicadores A meta precisa Tenha uma Determine um
claramente o que para medir os ser realista e motivacdo pessoal prazo possivel
deve ser feito. resultados alcancavel para a meta para conclui-la
O que? Como? esperados
Onde?

[ Faca o Basico bem feito ! ]

e
I

ORIl SEBRAE
I



9

Persuasao e Rede
de Contatos

Conhecer pessoas e seu poder -« 7 )
de influencia é uma questao de « _FI
estratégica! / TS
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/Y Planejamento e

Monitoramento
Sistematico

> Tenha uma metodologia de trabalho !!
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v’ Quais mais se parecem comigo?

v' Em quais preciso melhorar?

v" O que farei para alcanga-las? —
O iiiiiitii SEBRAE



edique 20%
do tempo a’
Problema
e 80%
Salucao
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E ilusaodo Iceberlgg

0 sucesso é
um Ieeberg

0 que as pessoas

A4 veem

V' 0que as pessoas
2 hdo véem




A VIDA

”Ell”gi(;n

AGNA

)

CONFORTO




EMPREENDER
COM VOCE PARA

/' EWPREENDER

C MAIS,

 pcesse

A forca do empreendedor brasileiro.

(© 0800 570 0800 /sebraego.com.br

@ @ @ € @ /sebraegoias

@ 62-99989-4743

\ odair_lima_santos
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